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FICOTRIAD

Acuerdo salarial para
un aumento del 3%

=La direccion y el comité de
empresa de Ficotriad, filial de
Ficosa situada en Rubi, han al-
canzado un acuerdo sobre el
convenio colectivo del 2011, que
prevé una subida salarial del 3%
mads un 1% variable. El acuerdo
también contempla un incre-
mento de entre el 2y el 2,5 %
para 2012. / Redaccién

ADN

Cierra el gratuito,
con 60 periodistas

=El diario gratuito ADN anun-
ci6 ayer su cierre, confirmaron
fuentes de Planeta, propietario
de la cabecera. ADN, que conta-
ba con sesenta periodistas, reali-
zaba nueve ediciones diarias,
entre ellas Barcelona, Madrid y
Valencia, ademds de ADN.es. El
cierre responde a la caida de
publicidad. / Redaccion

CACAOLAT

Rechazo a un concurso
conjunto con Clesa

=La Fiscalia considera que el
concurso de acreedores de Ca-
caolat, que tramita el juzgado
de lo mercantil 6 de Barcelona,
no debe acumularse al de Clesa,
empresa ldctea propietaria del
95% de la firma de batidos y
cuyo procedimiento concursal
lleva el juzgado de lo mercantil
6 de Madrid. / Redaccién
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Fabrica de Cacaolat

CATENSA

La empresa despide
alos 88 trabajadores

=La direccién del Grupo In-
dustrial Catensa, dedicado a la
fabricacion de troquelados y
mogquetas para el sector del auto-
movil, ha presentado un expe-
diente de regulaciéon de empleo
(ERE) de extincién de contratos
para los 88 trabajadores de su
planta de Santa Perpétua de
Mogoda. / Redaccion

EMPRENDEDORES

Egarsat crea un laboratorio
ergonomico movil

La mutua incorpora I+D para prevenir riesgos laborales

ROSA SALVADOR
Barcelona

Egarsat SP, la sociedad de pre-
vencion de la mutua de acciden-
tes de trabajo del Valles, ha crea-
do Ergolab, un laboratorio mo-
vil de ergonomia, dentro de su
politica de basar su crecimiento
en diferenciar su servicio e in-
corporar la I+D a la prevencién
de riesgos laborales. Segtn Pere
Arch, director gerente de Egar-
sat SP, ahora que la prevencion
se ha liberalizado, y las empre-
sas pueden elegir un servicio de
prevencion distinto que el que
les ofrece su mutua patronal, las
empresas del sector han de ofre-
cerun valor afiadido a las empre-
sas clientes “para seguir crecien-
do en un contexto dificil”.

Egarsat SP prevé facturar es-
te afio 11,2 millones de euros,
con un ligero aumento respecto
alos 11 millones del afio pasado,
y elevar su beneficio hasta los
300.000 euros, también por en-
cima del de 2011. El conjunto
del sector, sin embargo, ha se-
guido reduciéndose este afio
“porque muchas empresas cie-
rran o recortan plantilla, y por
lo tanto hay menos poblacién pa-
ra proteger”.

Egarsat SP nacié en el 2005,
al obligar la ley a las mutuas pa-
tronales a escindir sus servicios
de prevencidén en sociedades in-
dependientes. Ahora, recuerda

PEDRO MADUENO

Pere Arch, director gerente de Egasat SP

Arch, hay 19 sociedades de pre-
vencién procedentes de estas
mutuas, que concentran alrede-
dor del 70% del mercado, y el
resto se reparte entre mds de
600 servicios privados, la mayo-
ria pequefias sociedades forma-
das por profesionales sanitarios.

Dada su vinculacién con la
mutua patronal, Egarsat (resul-
tado de la fusion de las antiguas
mutuas patronales de Terrassa

y Sabadell) tiene la mayor parte
de su actividad en Catalunya (el
40% en la zona del Valles), y
también opera en Madrid. La so-
ciedad emplea a 196 trabajado-
res, la mayoria ingenieros y pro-
fesionales sanitarios, “puesto
que centramos nuestra activi-
dad en el control de la seguridad
en laempresa, la higiene, la ergo-
nomia y la vigilancia de la sa-
lud”, explica Arch.e

Uvinum logra 830.000
euros para entrar
en nuevos sectores

MAR GALTES
Barcelona

Uvinum, la empresa de venta
de vino, alcoholes y productos
gourmet que aglutina en su pé-
gina web la oferta de distribui-
dores, mayoristas, o tiendas es-
pecializadas, acaba de cerrar
su segunda ronda de inversiéon
por 830.000 euros. La compa-
fifa, fundada en Barcelona a fi-
nales de 2009 por Nico Bour,
Albert Garcia y Albert Loépez,
incorpord en 2010 a su acciona-
riado al fondo Cabiedes & Part-
ners, Intercom, Tomads Diago y
Jaime Jiménez (Softonic), y
Jaume Goma (Ullabox), que in-
virtieron 300.000 euros. Ahora
se han reforzado Cabiedes, Dia-
go y Jiménez, y ha entrado el
family office Dovito Inversio-
nes, segun explica Nico Bour,
consejero delegado.

Uvinum salié al mercado en
diciembre del afio 2009, y este
mes de diciembre alcanzarad los
1.500 pedidos (en el mes). “Des-
de hace seis meses las ventas
crecen al 30%”, asegura Nico
Bour, que no hace publica la ci-
fra de negocio: “Tenemos mas
de 20.000 referencias, vy
700.000 usuarios en Espafia,
Italia, Alemania, Franciay Rei-
no Unido”.

Uvinum aglutina la audien-
cia y elabora el catilogo on
line, y cada pedido lo gestiona
directamente el proveedor se-
leccionado. La compaiiia tiene
su sede en Barcelona Activa,

emplea a 11 personas y es un
ejemplo mas de la potencia que
se ha generado en Barcelona
con proyectos de comercio
electréonico que tienen voca-
cién internacional.

“Nacimos como una red so-
cial para compartir informa-
cién entre amantes del vino, y
evolucionados hacia la idea de
marketplace de bebidas alcoh6-
licas y gourmet: el objetivo es
ser el Amazon del alcohol”, di-
ce el consejero delegado. Aho-
ra, sobre esta experiencia de

La empresa, nacida
en el 2009, tiene su
sede en Barcelona
Activa y emplea

a once personas

aunar oferta y recomendacion,
y con la nueva inyeccién de fi-
nanciacion, se han propuesto
crear mercados verticales en
otros sectores: el primero sal-
drd en enero de 2012, Sporti-
vic, un portal de articulos de de-
porte con oferta procedente de
distribuidores, tiendas fisicas,
otras tiendas en linea, mayoris-
tas, marcas...

“Empezaremos en Espafia, y
a los seis meses estd prevista la
expansion internacional”. La
idea, explican, es desarrollar a
lolargo de 2012 unared de mar-
cas verticales.e
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